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Este articulo ha sido elaborado por César Martin, de la Direccién General del Servicio de Estudios.

La economia espafola ha experimentado un notable proceso de internacionalizacion
durante las uUltimas décadas, que se ha reflejado tanto en las transacciones comercia-
les como en los flujos financieros con el exterior. A pesar de la ampliacién de la base
exportadora empresarial y de la expansion de las multinacionales espafolas, cuando
se comparan las exportaciones de nuestra economia con las de otros paises de nues-
tro entorno, se aprecia que su peso en el PIB es todavia reducido y que algunos de los
mercados internacionales mas dinamicos —como las economias asiaticas— represen-
tan una pequefa parte de las ventas al exterior. Adicionalmente, la proporcién de em-
presas exportadoras sobre el total es inferior en Espafa a la de otras economias y se
observa que las empresas tienen dificultades para consolidarse de forma estable en el
exterior, en particular las pymes.

Por tanto, cabria preguntarse si la economia espafola esta aprovechando plenamente
las posibilidades que ofrecen los mercados exteriores, es decir, si las exportaciones de
Espafia se aproximan a los niveles que determinarian las caracteristicas econémicas,
institucionales y geograficas de nuestro pais y de sus socios comerciales. Para contri-
buir a responder a esta pregunta, en este trabajo se estima una ecuacién de gravedad,
que, en su version mas simple, se basa en que el comercio bilateral entre dos paises
depende positivamente de su tamafo econdémico y negativamente de la distancia geo-
grafica existente entre ambos, dado que esta aproxima los costes de transporte. La
estimacion realizada en este articulo se amplia para tener en cuenta, ademas, el grado
de proximidad cultural, y emplea datos relativos al periodo 1962-2008 para todos los
paises a los que se destinan las exportaciones espafiolas de bienes. En todo caso,
conviene tener en cuenta que esta aproximacion complementa los analisis basados en
los determinantes tradicionales de las exportaciones —como la evolucion de la compe-
titividad— y en el estudio del patrén de especializacion por productos, que, en conjunto,
permiten realizar un diagndstico mas preciso del comportamiento del sector exterior
[véanse Garcia et al. (2009) y Garcia y Tello (2011)].

Tras esta introduccion, en la siguiente seccidn se sintetizan los postulados de los mode-
los de gravedad. A continuacion, se comenta a grandes rasgos la evolucion de la integra-
cién comercial con el exterior de Espafa durante las Ultimas décadas. En la siguiente
seccion se describe la aproximacion empirica empleada en este trabajo para estimar la
ecuacion de gravedad de Espafa y sus socios comerciales, y se presentan los principa-
les resultados obtenidos. Seguidamente, se analiza en qué medida el comercio observa-
do se aproxima al nivel estimado por la ecuacion de gravedad, y, al final, se resumen las
principales conclusiones.

La ecuacion de gravedad de los flujos de exportacién constituye una de las herramien-
tas mas utilizadas en la literatura empirica para analizar los determinantes de las rela-
ciones comerciales bilaterales entre un conjunto de paises y para estimar los efectos
de los acuerdos de integracion regional. En sus inicios, este tipo de modelos fueron
cuestionados por carecer de un fundamento tedrico sélido, si bien posteriormente se
ha demostrado que sus resultados son compatibles con las teorias del comercio inter-
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nacional, incluidos sus desarrollos més recientes’. Una forma genérica de la ecuacion
de gravedad es:

siendo X;las exportaciones del pais i al j y G una constante de proporcionalidad?®. Los PIB
de ambos socios comerciales afectan positivamente a las exportaciones bilaterales, en la
medida en que el del pais importador refleja su demanda de bienes y el del pais exportador
aproxima su capacidad de oferta de exportaciones. De acuerdo con diversas especifica-
ciones tedricas, dicha capacidad de oferta es proporcional al PIB por la existencia de
rendimientos crecientes a escala (los paises mas grandes ofrecen bienes a precios mas
bajos) o por el mayor niumero de variedades que producen las economias de mayor tama-
flo [véase Gordo, Moral y Pérez (2004)]. Los costes de exportacion se recogen en la matriz
®; y se pueden clasificar en varias categorias: en primer lugar, la distancia geografica bi-
lateral, que se puede refinar teniendo en cuenta la existencia de barreras naturales y la
calidad de las infraestructuras; en segundo lugar, las medidas de politica comercial que
afectan a las transacciones, como la existencia de aranceles o la pertenencia a areas de
libre comercio; por ultimo, se encuentran los costes asociados a la lejania cultural o insti-
tucional, que pueden dificultar las transacciones comerciales entre distintos paises.

Las ecuaciones de gravedad también pueden emplearse para valorar en qué medida las
exportaciones bilaterales difieren de los niveles explicados a partir de las caracteristicas
del pais exportador y de sus socios comerciales. La divergencia entre los valores obser-
vados y los ajustados por la ecuacién, en caso de ser negativa, sugeriria que hay condi-
cionantes que podrian estar limitando el avance de las exportaciones —apuntando, por
ejemplo, a un deterioro de la posicién competitiva del pais exportador o a dificultades de
acceso o consolidacion de las empresas en los mercados internacionales—, y, si es posi-
tiva, a la existencia de factores como ganancias de calidad o interrelaciones positivas con
la Inversion Exterior Directa (IED). Es importante resaltar que las ecuaciones de gravedad
no permiten cuantificar directamente el crecimiento potencial del total de exportaciones
de una economia, sino que muestran si las exportaciones bilaterales responden en mayor o
menor medida a los que podrian ser sus determinantes principales, que recogen tanto
aspectos econdomicos como geograficos o institucionales.

La integracién comercial de la economia espafiola ha seguido una trayectoria ascendente
durante las ultimas décadas, de manera que su grado de apertura (definido como la suma
de las exportaciones e importaciones de bienes y servicios en términos reales) alcanzé un
maximo del 72 % del PIB en 2007 (véase grafico 1). La reciente crisis econdmica interrumpio
temporalmente esa senda creciente, debido al colapso del comercio mundial y al fuerte

1 Estos se centran en el impacto de los costes de exportacion en un contexto de heterogeneidad en los niveles de
productividad de las empresas [véase Chaney (2008)]. Las ecuaciones de gravedad también pueden derivarse
del modelo de Heckscher-Ohlin [véanse Deardoff (1998) y Evenett y Keller (2002)] —que supone competencia
perfecta y homogeneidad de bienes y se centra en el papel de las diferencias relativas de dotaciones de facto-
res— y de aquellos otros donde existen rendimientos crecientes a escala y/o diferenciacion de productos en un
entorno de competencia monopolistica [véanse Anderson y Van Wincoop (2003) y Helpman y Krugman (1985)].
Por su parte, la derivacion de ecuaciones de gravedad a partir de modelos que introducen heterogeneidad em-
presarial permite identificar los parametros estructurales que reflejan la interaccion entre el tamafo de una eco-
nomia, la distancia y la productividad con los denominados «margen extensivo» (nUmero de empresas exporta-
doras) e «intensivo» (valor promedio por empresa de las exportaciones) de los flujos comerciales.

2 \Versiones mas complejas de la ecuacién de gravedad incluyen factores especificos del pais exportador y del
importador, respectivamente, que condicionan la capacidad de acceso a los mercados de la economia exporta-
dora, entre los que suelen considerarse los niveles de eficiencia de ambas economias, la elasticidad de sustitu-
cion de los bienes —que aproxima el grado de competencia de los mercados—, la dotacién relativa de factores
productivos y los precios relativos entre ambos paises.
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INTEGRACION COMERCIAL DE ESPANA CON EL EXTERIOR GRAFICO 1
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ajuste de la demanda interna espafiola, de manera que el grado de apertura descendié en
2009 hasta porcentajes similares a los del afio 2000 (61 % del PIB). Las exportaciones
mostraron una mayor resistencia que las compras al exterior, de manera que en 2010 su
participacioén en el PIB fue similar a la registrada en 2007 (en torno al 31 % del PIB), lo que
no ocurrié en el caso de las importaciones.

La participacion en el PIB de las exportaciones espafnolas se ha estabilizado a lo largo de la
ultima década, lo que contrasta con el perfil creciente de las exportaciones de la UEM.
Esta evolucién ha podido responder a diversos factores, como el mayor dinamismo del
sector no comerciable en la fase de expansion en Espafa, las pérdidas de competitivi-
dad-precio y coste acumuladas por nuestra economia desde la creacién de la moneda
Unica, la competencia creciente de las economias emergentes y el patrén de especializa-
cidn geografico de las exportaciones, en el que estan infrarrepresentados los mercados
con mayor dinamismo.

Cuando se compara con el conjunto de la UE, se aprecia que las exportaciones espafolas
de bienes, en términos nominales, estdn mas orientadas hacia mercados maduros, como
la UEM (que representa alrededor del 60 % del total), si bien su peso relativo se ha reducido
modestamente en los Ultimos afios (véase cuadro 1). La importancia de la zona del euro es
coherente con los modelos de gravedad, debido a la cercania geografica y a la existencia
de la moneda Unica, que reduce notablemente los costes de transaccion y aumenta la se-
mejanza institucional. La participacion del resto de la UE en las exportaciones espafiolas
se ha incrementado moderadamente, ya que el descenso de la importancia relativa del
Reino Unido ha contrarrestado, en parte, la tendencia creciente de las ventas dirigidas a los
nuevos paises miembros. A pesar de esto, se mantiene una brecha significativa con el peso
que representan esos nuevos paises miembros en las exportaciones del conjunto de la UE.
En cuanto a las ventas espafolas destinadas a los paises europeos extracomunitarios, el
area mediterranea y Latinoamérica tienen una participacién mas elevada en el comercio
espafol que en el comunitario, lo que podria reflejar, en el primer caso, la cercania geogra-
fica y las iniciativas politicas adoptadas para impulsar el comercio entre esta regién y la UE,
y, en el segundo caso, los lazos historicos y culturales con Espana. Por el contrario, las
exportaciones dirigidas a China siguen siendo, a pesar de su reciente dinamismo, una
fracciéon minoritaria del total. Asimismo, la participacion de América del Norte y las economias
asiaticas industrializadas en las exportaciones de bienes espafiolas es menor que en la UE,
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COMPOSICION GEOGRAFICA DE LAS EXPORTACIONES CUADRO 1

Porcentaje del total

Area . Economias
UEM R?:tSEd © extra%:%rr?wz?witaria meditt(e;)rénea Nortez(:lg; erC8 | atinoamérica in djsstlﬁgﬁj: das China
(©)

ESPANA
1990-1994 64,3 54,3 10,0 2,0 3,2 6,1 3,7 2,2 0,5
1995-1999 66,6 56,6 10,0 3,5 3,5 4,4 5,4 3,6 0,9
2000-2004 73,0 59,9 12,1 4,8 3,2 5,3 6,1 2,5 0,4
2005-2009 72,4 58,4 13,2 6,2 3,5 4,5 5,2 1,9 1,0
UE
1990-1994 61,1 48,7 12,4 1,8 2,4 8,0 1,9 4,8 0,5
1995-1999 61,6 47,2 141 6,9 2,3 7,2 2,6 6,2 0,9
2000-2004 67,9 51,8 15,8 6,6 2,1 9,6 2,4 4,8 1,0
2005-2009 67,7 50,8 16,7 7,9 1,9 8,4 1,9 4,0 1,6

FUENTES: Ministerio de Industria, Turismo y Comercio.

a Marruecos, Argelia, Tunez, Libia, Egipto, Israel, Gaza y Cisjordania, Jordania, Libano y Siria.

b Estados Unidos y Canada.

¢ Japon, Hong Kong, Singapur, Taiwan, Corea del Sur, Tailandia y Malasia.

Ecuacion de gravedad
de las exportaciones
espanolas de bienes:
especificacion empirica
y resultados de la
estimacion

situacion que es particularmente relevante, ya que estas economias suponen alrededor del
45 % del PIB y del 35 % del comercio mundial de bienes, frente a un 15% y un 28 % de la
UEM, respectivamente. Pese a este reducido grado de penetracion de las exportaciones
espanolas en algunos de los mercados mas dinamicos a nivel internacional, la cuota de las
exportaciones espafolas ha tenido una evolucion relativamente favorable en términos
comparativos en la ultima década [véase Garcia y Tello (2011)].

Para estimar la ecuacién de gravedad se ha utilizado la informacién proporcionada por
diversas fuentes internacionales, relativa al periodo 1962-2008. Los datos de las exporta-
ciones de bienes proceden de la base de datos COMTRADE elaborada por las Naciones
Unidas, que cubre las ventas al exterior realizadas por Espafia a 232 paises®. Para cons-
truir las series de PIB de cada pais y de tipos de cambio bilaterales, se han utilizado datos
del Banco Mundial, del FMI y, en algun caso, de fuentes estadisticas nacionales. En cuan-
to a las caracteristicas geograficas y culturales de los paises del mundo, tales como la
distancia, la existencia de salida al mar y el idioma oficial, se han empleado datos del
Centre d’Etudes Prospectives et d’Informations Internationales (CEPII).

La especificacién de la ecuacion de gravedad que se ha adoptado para las exportaciones
espafiolas de bienes hacia el resto del mundo es similar a la utilizada en buena parte de la
literatura. A partir de la ecuacion [1] y tomando logaritmos, se obtiene:

INXgjt = Bo + B,ANO, + B,InPIBg, + BaInPIBj + B4INDISTg; + PBsPgjit+ Ugyt [2]

La variable dependiente son las exportaciones anuales nominales bilaterales de Espafa
hacia el resto de paises del mundo (Xg;), valoradas en doélares. El primer término de la
derecha (ANO,) es una matriz de variables ficticias en la que cada una toma el valor 1 en
el afioty 0 en los demas y captura la existencia de perturbaciones que afecten al conjun-
to de paises, como, por ejemplo, los avances en su proceso de internacionalizacién y

3 La cobertura de los datos es muy elevada, ya que, por ejemplo, entre los afios 2000 y 2008 alcanzan, en prome-
dio, mas del 95 % de la cifra de exportaciones totales de Espafia reportada por el Departamento de Aduanas.
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apertura. Para aproximar el tamafo de Espafia y de cada socio comercial, se utiliza el PIB
anual nominal valorado en ddlares (PIBg, y PIB;, respectivamente). En ambos casos, la teoria
predice que sus coeficientes seran positivos, como se ha descrito en la segunda seccion.
A continuacion, se incluyen las variables que aproximan los costes de exportacion®. En
primer lugar, se considera la distancia entre las capitales de cada pais con la de Espafa
(DISTg), cuyo coeficiente deberia ser negativo segun el modelo de gravedad. La matriz
g, recoge, junto al tipo de cambio bilateral, un conjunto de factores que también afectan
a los costes de exportacién. Asi, para tener en cuenta el impacto de las caracteristicas
geograficas de los socios comerciales, se incorporan dos variables ficticias, que toman el
valor 1 si el socio comercial no tiene salida al mar o si tiene frontera terrestre con Espafa,
y 0 en caso contrario. La teoria predice que el coeficiente de la primera variable seria ne-
gativo, mientras que el de la segunda seria positivo. Para aproximar la cercania histérica
y cultural, que favoreceria las exportaciones, se incluye también en esa matriz una variable
dicotémica, que toma valor 1 si el espafiol es una lengua oficial en el pais de destino de la
exportacion. Y, con el objetivo de recoger el impacto positivo sobre las ventas al exterior
de Espafa de su pertenencia a la UE, se utiliza una variable ficticia que toma el valor 1 si
el socio comercial en cada afio pertenece a dicha area y 0 en caso contrario. Finalmente,
Ug; es el término de error de la ecuacion de gravedad.

En una segunda especificacién® se incorporan variables ficticias para cada pais y se elimi-
nan aquellas que en la primera especificacion recogen caracteristicas constantes en el
tiempo de cada pais (es decir, las geograficas y culturales). El coeficiente de la variable
ficticia-pais no solo agrega, por tanto, el impacto conjunto de esas caracteristicas, sino
que también recoge la incidencia de otros rasgos no observables en cada pais que po-
drian sesgar los resultados de la primera especificacion.

La evidencia preliminar resulta coherente con los postulados de los modelos de gravedad, ya
que el efecto del PIB de cada socio comercial sobre las exportaciones espafolas es positivo,
mientras que el de la distancia geografica es negativo. Asimismo, la existencia de acuerdos
comerciales o monetarios y las relaciones histéricas y culturales parecen tener un impacto
positivo sobre las exportaciones espafolas, ya que, como se aprecia en el grafico 2, los va-
lores de las ventas al exterior hacia paises hispanohablantes o miembros de la UE tienden a
situarse por encima de la recta de regresion lineal para el conjunto de los datos.

En el cuadro 2 se presentan los coeficientes estimados para la ecuacion de gravedad de
las exportaciones de Espafia definidas en los parrafos anteriores. Estos resultados se
obtienen al aplicar minimos cuadrados ordinarios a las dos especificaciones anteriores
con errores estandar robustos. Las regresiones se realizan para dos periodos (1962-2008
y 1990-2008), con el objetivo de identificar posibles cambios en los determinantes de las
exportaciones espafolas durante las Ultimas décadas®. Los resultados de la estimacion

4 La existencia de aranceles a las ventas espafiolas es otro factor que condicionaria los costes de exportaciéon
bilaterales.

5 También se realizaron estimaciones de datos de panel incorporando efectos fijos para cada nacién a la primera
especificacion, manteniendo en la regresion las caracteristicas constantes en el tiempo de cada pais. La bondad
de ajuste es similar a la de las estimaciones presentadas, y los signos y significatividad de los coeficientes estan
en linea, en general, con lo postulado por la teoria.

6 Los coeficientes de la estimacién de las variables en logaritmos han de interpretarse como elasticidades, es
decir, como el cambio porcentual en las exportaciones si la variable explicativa aumenta un 1 %. Asi, por ejem-
plo, en la regresién [1] un incremento del PIB del socio comercial de un 1% incrementaria las exportaciones
espafolas en 0,85 pp. En el caso de las variables dicotémicas, los coeficientes son semielasticidades, es decir,
si multiplicamos por 100 el coeficiente, obtendriamos el cambio porcentual del nivel de las exportaciones ante
un cambio unitario en la variable ficticia; por ejemplo, en la ecuacion [1], las ventas al exterior practicamente se
duplican si el idioma del pais importador es el espafol, respecto al pais cuyo idioma es distinto.
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DETERMINANTES DE LA ECUACION DE GRAVEDAD GRAFICO 2
Periodo 1962-2008

EXPORTACIONES BILATERALES DE ESPANA Y PIB DE LOS SOCIOS EXPORTACIONES BILATERALES DE ESPANA Y DISTANCIA
COMERCIALES
Variables en logaritmos Variables en logaritmos
28
o 24 ©
i [ =
g g
& 20 &
[0} [0}
© ©
8 16 8
S k)
) o
g 12 g
o o
& &
w 8 w
4
PIB socio comercial Distancia
4 EXTRA-UE NO HISPANOHABLANTES = UE 4 EXTRA-UE NO HISPANOHABLANTES = UF
©  EXTRA-UE HISPANOHABLANTES Regresién lineal (TOTAL) ®  EXTRA-UE HISPANOHABLANTES Regresion lineal (TOTAL)
FUENTES: Fuentes estadisticas nacionales, Banco Mundial, FMI'y CEPIL.
RESULTADOS DE LA ESTIMACION DE LA ECUACION DE GRAVEDAD (@) CUADRO 2
(1) (b) @ © ) (b) @) (c)
1962-2008 1990-2008
PIB nominal de Espana 0,496 0,786 0,618 1,173
(0,000) (0,000) (0,000) (0,000)
PIB nominal del socio comercial 0,852 0,504 0,917 0,381
(0,000) (0,000) (0,000) (0,000)
Logaritmo del tipo de cambio bilateral -0,002 -0,030 -0,002 -0,030
(0,525) (0,000) (0,761) (0,003)
Pertenencia a la UE 0,048 0,383 -0,174 0,238
(0,306) (0,000) (0,007) (0,000)
Logaritmo de la distancia -1,433 -1,391
(0,000) (0,000)
Frontera comun 0,662 1,185
(0,000) (0,000)
Idioma comun (espafiol) 1,952 1,695
(0,000) (0,000)
Sin salida al mar -1,088 -1,040
(0,000) (0,000)
Constante -4,028 -14,529 -9,344 -21,911
(0,000) (0,000) (0,000) (0,000)
R cuadrado 0,812 0,920 0,825 0,940
Variables ficticias para cada afio Si Si Si Si
Variables ficticias para cada pais importador No Si No Si
Numero de observaciones 6.779 6.782 3.406 3.409

FUENTE: Banco de Espafia.
a Todas las regresiones son MCO. Entre paréntesis se representa el p-valor. Un valor cero implica que la significatividad de la variable es del 100 %.

b Estimacién MCO con variables ficticias para cada afo y en la que se mantienen las caracteristicas constantes de cada pais.
¢ Estimacion MCO con variables ficiticias para cada afio y para cada pais importador, en la que no se incluyen las caracteristicas constantes de cada pais.
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corroboran, en lineas generales, las relaciones anticipadas por la ecuacion de gravedad, y
el ajuste de las regresiones es muy elevado, en linea con la literatura empirica existente
para otras areas. El tamafo econdémico, aproximado por los PIB nominales de Espafa y
sus socios comerciales, influye positivamente sobre la magnitud de las exportaciones
espafiolas. La proximidad cultural tiene un impacto favorable todavia mas significativo,
como se aprecia en el coeficiente de idioma comun, sin que apenas haya descendido su
relevancia durante el horizonte de anadlisis. Asimismo, compartir frontera terrestre con un
pais eleva apreciablemente las exportaciones bilaterales, en linea con la evidencia empi-
rica internacional. En cambio, el efecto estimado para la pertenencia o no del socio co-
mercial a la UE no es concluyente, y depende de la especificacion utilizada’. En sentido
contrario, la distancia bilateral y la ausencia de salida al mar del socio comercial inciden,
como predice la teoria, negativa y significativamente sobre la magnitud de las exportacio-
nes espanolas. Finalmente, un tipo de cambio mas apreciado también tiende a reducir las
exportaciones bilaterales, aunque su impacto es muy reducido. Al igual que ocurre con la
pertenencia a la UE, la significatividad de esta variable mejora cuando se introducen efec-
tos fijos para cada pais.

Una vez estimada la ecuacién de gravedad de las exportaciones espafolas, se puede
analizar en qué medida el comercio con cada pais se acerca al nivel estimado por la ecua-
cién de gravedad. Para ello, se construye un indice (XEJ-) para cada socio comercial de la
forma siguiente:

InXgj

XP =
B |6(\Ej [3]

siendo Irﬁ(\Ej el valor estimado del logaritmo de las exportaciones entre Espafa y el pais j.
Si el cociente anterior es menor que 1, las ventas observadas estarian por debajo de lo
esperado a partir de las caracteristicas de ambos paises. Esta expresion se puede calcu-
lar para distintas areas agregando los indices de cada pais perteneciente a cada zona.
Aun con las cautelas necesarias con que hay que tratar una estimacion de este tipo, a
partir de este indice se puede analizar en qué areas las exportaciones espafolas de bie-
nes estan en linea con lo previsto o todavia podrian tener recorrido al alza, lo que podria
sefalar, a su vez, problemas de penetracion de las empresas espafolas en algunos mer-
cados. Como se aprecia en el cuadro 3, las exportaciones espafolas se aproximan bas-
tante a los valores ajustados por la ecuacion de gravedad (es decir, el cociente antes co-
mentado se encuentra proximo a 1) en buena parte de sus mercados de exportaciéon. No
obstante, también se observan mercados relevantes en los que hay una brecha entras las
exportaciones observadas y las ajustadas por la ecuacion de gravedad?.

Empezando por la UE, que es el destino principal de las exportaciones espafolas, las
ventas al exterior estarian en linea con las estimaciones de la ecuacion de gravedad, aun-
que, cuando se analizan las décadas mas recientes, se aprecia una cierta moderacion del
indice calculado, que podria reflejar la competencia de los nuevos miembros de la UE y de

7 De acuerdo con la teoria y la evidencia disponible, la pertenencia a un mercado Unico comun favorece el comercio
entre los paises integrantes. La no significatividad de esta variable en la primera especificacion podria reflejar la
existencia de factores inobservables que sesgan las estimaciones, ya que, cuando se incluyen las variables
ficticias para cada pais —que recogerian el impacto de las caracteristicas estables de cada socio comercial—,
el coeficiente es positivo y significativo. La disminuciéon de dicho coeficiente en el ultimo tramo del periodo
muestral podria reflejar la creciente diversificacion geografica de las exportaciones espafiolas hacia paises ex-
tracomunitarios y la penetracion en el mercado comunitario de las importaciones procedentes de nuevos com-
petidores emergentes.

8 Estos indices también se han calculado para las estimaciones con variables ficticias para cada afio y en la que se
mantienen las caracteristicas constantes de cada pais [es decir, las regresiones (1) y (3) del cuadro 2], sin que
haya cambios cualitativos en los resultados.
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iNDICES COMPARATIVOS ENTRE LAS EXPORTACIONES OBSERVADAS Y LAS AJUSTADAS POR LA ECUACION CUADRO 3
DE GRAVEDAD POR AREAS GEOGRAFICAS (a)

) (o) (Il (b)

Periodo de estimacion de la ecuacion de gravedad

1962-2008 1990-2008

UE 1,034 0,996

UEM 1,037 0,948

RESTO DE LA UE 1,029 1,069
EUROPA EXTRACOMUNITARIA 1,662 1,350
AREA MEDITERRANEA (c) 0,852 0,920
NORTEAMERICA (d) 0,631 0,867
LATINOAMERICA 1,477 1,319
CHINA 1,700 0,932
ASIA INDUSTRIALIZADA (e) 1,147 0,772

FUENTE: Banco de Espafa, a partir de datos de la ONU, la CEPIl y el Banco Mundial.

a Un indice con valor superior a 1 implica que las exportaciones espanolas superan lo predicho por la ecuacion, y lo contrario cuando dicho cociente es inferior a

la unidad.

b Estimacion MCO con variables ficiticias para cada ano y para cada pais importador, en la que no se incluyen las caracteristicas constantes de cada pais

[regresiones (2) y (4) del cuadro 2].

¢ Marruecos, Argelia, Tunez, Libia, Egipto, Israel, Gaza y Cisjordania, Jordania, Libano y Siria.

d Estados Unidos y Canada.

e Japon, Hong Kong, Singapur, Taiwan, Corea del Sur, Tailandia y Malasia.

Conclusiones

las economias emergentes. En el resto de Europa, las exportaciones también se sitian en
torno a los niveles ajustados, ya que la relativa lejania geografica y la ausencia de relacio-
nes culturales e historicas dificultan una implantacion mas profunda en dichos mercados.
En cambio, dichas relaciones han posibilitado la penetracidn de los exportadores espaino-
les en Latinoamérica, area en la que se habrian superado los valores estimados por la
ecuacioén de gravedad, lo que podria estar relacionado con la fuerte implantacién de las
empresas espafiolas en dicha area®. En el periodo mas reciente, Norteamérica y los mer-
cados asiaticos, entre los que destaca China, son los destinos en los que las exportacio-
nes espanolas se encuentran mas claramente por debajo de los valores estimados por la
ecuacioén de gravedad, si bien, en la actualidad, las ventas dirigidas hacia estas areas
estan teniendo un comportamiento dinamico. En el caso de las ventas dirigidas a los pai-
ses riberefios del Mediterraneo, también se aprecia que existe cierto recorrido al alza'®.

En este articulo se estima una ecuacion de gravedad para las exportaciones espafiolas de
bienes, con el fin de analizar en qué medida el destino geografico de las mismas difiere
de los valores que se explicarian por las caracteristicas de tamafo y localizacién geogra-
fica de nuestro pais en relacién con las de nuestros socios comerciales. Esta aproximacion
complementa los andlisis basados en los determinantes tradicionales de las exportacio-
nes —como la evolucién de la competitividad— y en el estudio del patrén de especializa-
cién por productos. Los resultados obtenidos confirman que el tamafo de los socios co-
merciales y, en particular, la cercania cultural contribuyen positivamente a las ventas en el
exterior, mientras que, por el contrario, los costes de exportacion tienen un impacto nega-
tivo. Las estimaciones realizadas en este trabajo sefalan que las exportaciones espanolas

9 Espanfa es el segundo inversor directo en Latinoamérica, por detras de Estados Unidos, con mas del 10 % del
stock total de IED del exterior de dicha area.

10 En 2008, el Ministerio de Industria, Turismo y Comercio puso en funcionamiento Planes Integrales de Desarro-
llo de Mercados (PIDM), con el fin de fomentar las relaciones econdmicas y comerciales de Espafia con varios
paises de estas areas considerados prioritarios. Por el momento, son nueve los planes puestos en marcha:
Brasil, China, Rusia, México, Estados Unidos, India, Argelia, Marruecos y Japén. En los casos de Estados
Unidos y Rusia, también se ha puesto en marcha el Plan Made in/Made by Spain.
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